S| SMIPR

Tapaustutkimus: Mitd ”pakkaamisessa” muuttuu (Disruptio)

Ennen PPWR:3aa
Saantoviidakko maittain, vuosiraportit, paljon manuaality6ta ja konsultteja. Maksut ja
sanktiot ovat usein omistajalle "musta laatikko”.

PPWR:n jdlkeen (voimaanpanosta 2026 alkaen)

» Ekomoduloidut maksut materiaalin/kierratettavyyden mukaan.
+ Jatkuvat monen maan ilmoitukset ja todistevaatimukset.
* Tarvitaan jatkuva, dataohjattu prosessi — ei kerran vuodessa tehtava ilmoitus.

Kuka voittaa / kuka haviaa
« Voittajat: brandit, jotka automatisoivat pakkausdatan ja simuloivat maksut etukateen.
» Haviajat: pelkat konsulttimallit ja yksittaisen maan tyokalut, jotka eivat skaalaudu.

Esimerkki (anonyymi pk-vieja)

Tilanne: ~€2.5 M EPR-maksuja/v, 4 EU-markkinaa.

Toimi: 2 vilkkon SMIPR-pilotti (SKU/laskudata, 2 maan simulointi).

Tulos: 6 % saasto (~€150 k/v), auditointikelpoinen raportti 19 paivassa, lapimeno heti.
Takaisinmaksu: 4 kk; laajennus +3 maahan.

Miten toistaa

1) Keskitetdan pakkausdata (ERP/laskut/toimittajat).

2) Ajetaan simulointi kalleimmilla markkinoilla.

3) Otetaan kayttoon "saannoét datana” ja todistevarasto.
4) Automatisoidaan kuukausittaiset maksuarviot.

Miksi SMIPR
Monen maan moottori, automaattiset saantopaivitykset, muuttumattomat lokit —
omistajalle selked ROI ja mielenrauha.

Seuraava askel
Varaa 2 viikon pilotti ja nde, paljonko maksat liikaa nyt.
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